iBienvenido a T-Shirt!

Soy Adam Keller, llevo en el mundo del surf desde
hace mas de 10 afos y participo en campeonatos
alrededor de todo el mundo. Hace dos afios empecé
a disefar camisetas para amigos y conocidos v,
- I8 St debido al éxito obtenido, decidi montar mi propio

—— . negocio.
Gl =  Sin embargo, no puedo hacerlo yo solo. Mis
Iy - v : T : .
compromisos en el circuito mundial me mantienen
muy ocupado y necesito a alguien que me asesore. en la gestion de la empresa.

iCuento contigo para ayudarme a llevar T-Shirt a lo mas alto!

jEres el nuevo Asesor Empresarial de T-Shirt!

Gracias a su fama internacional, Adam sera una excelente imagen de marca para
T-Shirt. Sin embargo, la empresa necesita a alguien que tome las decisiones clave
para asegurar una excelente gestidon econdémico-financiera del negocio. Como Asesor
Empresarial, podras decidir sobre:

Precio - Disefio ' L85
] 5
Decide el precio de venta de las q ¢ Consideras adecuado —
camisetas T-Shirt. jNo olvides el disefo de las camisetas? Apuesta
que los consumidores tienen sus por una mejora del disefio si lo crees
preferencias! necesario.
%: Promocion
Zonss bea. K

SURFCLUB  ; Cuanto presupuesto quieres

dedicar a promocionar la marca? jLos
recursos son limitados!

Compra material /\w* N
Selecciona la calidad de 1

materia prima que deseas utilizar para
producir. A mayor calidad, el producto
sera mas atractivo para el cliente.
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T-SHIRT

La empresa

T-Shirt abri6 hace dos afos y ya ha conseguido hacerse
un hueco en el mercado. Gracias a los premios obtenidos
por Adam en el Campeonato del Mundo, la empresa tiene
fondos suficientes para financiar su crecimiento.

La clave del éxito estara en la gestion empresarial que
llevemos a cabo los préximos afios.

El producto

A diferencia de la mayor parte de la competencia en el
sector, las camisetas que comercializa T-Shirt tienen una
caracteristica singular: jno se arrugan!

Por ello, el producto esta teniendo una gran aceptacion y
cubre un nicho de mercado que hasta ahora nadie

ocupaba.

La competencia

Recientemente, un comparfero de Adam en el circuito ha
lanzado una nueva marca de camisetas, Surfein. jEsto nos
ha cambiado mucho el panorama del mercado!

No podemos dejar que Surfein se adelante a nuestros
movimientos, por lo que tendremos que ser rapidos y
aprovechar la experiencia que tenemos después de dos °
anos en el mercado. jQueremos que T-Shirt sea la marca de camlsetas mas
vendida del mercado!

Calidad de la materia prima

Nuestros  productos siempre se  han
caracterizado por una elevada calidad. La

. -
. . ) . '
materia prima que hemos utilizado ha sido | ,
siempre de maxima calidad, pero podriamos :

mejorar nuestra rentabilidad utilizando materia prima mas barata.

La duda que siempre tenemos es si al cliente le gustara el producto, si reducimos la
calidad de la materia prima.
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